
 
 

 

Werde unser Key Account Superstar (m/ w/ d) und rocke die Welt der 

Kundenbeziehungen! 

Bist du bereit, die Kundenbeziehungen auf ein neues Level zu heben und unser Key Account 

Management zu revolutionieren?  

Dann YES – komm zu uns & werde Teil der #elastofamily! Wir suchen nämlich ab sofort einen Key 

Account Manager (m/w/d) in Vollzeit am Standort Sulzbach-Rosenberg. 

Bring deine Ideen ein, setze mit uns neue Maßstäbe und werde Teil des Teams! 

Deine Mission: 

• Kunden im Fokus: Aufbau und Pflege von Großkunden sowie Gewinnung neuer Key Accounts. 

• Strategie & Umsetzung: Planung und Durchführung von Key Account Strategien – von der Idee bis zum Erfolg. 

• Marktexperte: Trends aufspüren, Chancen nutzen und Wettbewerbsvorteile sichern. 

• Nachhaltiger Erfolg: Verkaufsaktionen und Kampagnen nachbereiten und maximalen Impact erzielen. 

• Expansion: Neue Kunden und Partner in Europa gewinnen und unsere Marktpräsenz ausbauen. 

• Verhandlungsgenie: Begleitung von Vertragsabschlüssen und internationalen Projekten. 

• Zielstrebig: Umsatz- und Zielplanung 

 
Das bringst du mit… 

• Erfahrung im Key Account Management oder im Vertrieb, idealerweise in einem internationalen Umfeld 

• Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeiten und Verhandlungsgeschick 

• Analytische Denkweise und ein gutes Gespür für Markttrends 

• Hohe Eigenmotivation und zielorientierte Arbeitsweise 

• Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprachen sind von Vorteil 

• Reisebereitschaft und Anpassungsfähigkeit. 

 
Bei uns gibt’s: 

• Ein Familienunternehmen mit flachen Hierarchien, kurzen Entscheidungswegen und sehr gutem 
Betriebsklima 

• Mitarbeit in einem professionellen Team mit offener Kommunikation 

• Unbefristeter Arbeitsvertrag 

• Attraktive und leistungsgerechte Vergütung, Urlaubs- und Sonderzahlungen 

• Teilnahme an Fortbildungen und Team Events 

• Freier Zugang zum eigenen Fitnessbereich am Standort Sulzbach-Rosenberg 

• Work-Life-Balance mit flexiblen Arbeitszeiten 


